JUNTA DE CONTRATACION PUBLICA

Circular 2/2015

PROCEDIMIENTO NEGOCIADO

De acuerdo con la necesidad recientemente suscitada en las unidades gestoras de
contratos dentro del dmbito de aplicacién de la Ley Foral 6/2006, de 9 de junio, de
Contratos Publicos en relaciéon con la forma mas adecuada de proceder a la tramitacién de
los procedimientos negociados contemplados en los articulos 70 a 74 de la citada Ley
Foral, la Junta de Contrataciéon Publica, en su sesion de fecha 15 de mayo de 2014 ha

acordado difundir las siguientes pautas de actuacion, que considera ajustadas a Derecho.

El procedimiento negociado es un procedimiento de adjudicaciéon no formalizado,
en el que la Administracién consulta y negocia las condiciones del contrato con uno o
varios empresarios de su eleccion y selecciona la oferta justificadamente. Salvo en los
supuestos de procedimiento negociado con publicidad comunitaria, y en los casos asi
previstos en la LFCP, se debera consultar y negociar los términos del contrato con al
menos tres empresas, siempre que sea posible. De acuerdo con lo anterior, es conveniente
que el desarrollo del procedimiento se lleve a cabo teniendo en cuenta los siguientes

puntos:

1. El procedimiento negociado debe ir acompafado de medidas adecuadas que
garanticen la observancia de los principios de igualdad de trato y de transparencia y
por lo tanto, las invitaciones a presentar una oferta (tanto sea la oferta inicial como

en la fase de negociacion) se realizaran simultineamente v por escrito, bastando

para ello un correo electrénico. Igualmente, todas las ofertas presentadas por los
candidatos a lo largo del procedimiento deben ser también por escrito. Para
garantizar la transparencia y la trazabilidad del proceso se documentarin

debidamente todas las fases del mismo.

2. La solicitud de ofertas debera remitirse al menos a tres empresas capacitadas para la
ejecucion del contrato. Cumplido este requisito, el procedimiento podra continuar

validamente con independencia del nimero de ofertas (una o mas) efectivamente

recibidas.



3. En las condiciones esenciales de la contrataciéon, que deberan incluir todos los
requisitos de caracter juridico, econémico y técnico imprescindibles para plantear

una negociacion con los licitadores, se deberan especificar al menos:

a. el objeto del contrato: facilitando una descripcion suficientemente precisa
de las necesidades para permitir a los interesados decidir si les interesa

presentar una oferta.

b. las caracterfsticas minimas exigidas (de obligado cumplimiento para todas

las ofertas), que no pueden ser objeto de negociacion.

c. los criterios de adjudicacién del contrato. Estos criterios de adjudicacién y

su ponderacion deben permanecer estables a lo largo de todo el
procedimiento, no pudiendo ser objeto de negociaciéon. Al menos el 50%

de los criterios de adjudicacién deber poder valorarse mediante férmulas.

d. Los términos de la negociacién: sobre qué aspectos versara y c6mo se va a

desarrollar la negociacién (nimero de rondas, medios de comunicacion etc.)

e. El procedimiento que seguira la unidad gestora en caso de que se reciba_una
unica oferta. Se sefialara de forma expresa si en este caso se llevara a cabo o

no negociacion.

4. Los interesados presentaran una oferta inicial, que sera la base de las negociaciones

ulteriores. Es necesario llevar a cabo al menos una ronda de negociacion.

5. No se podra rechazar una oferta presentada por un interesado en el procedimiento,
por el mero hecho de no haber sido inicialmente invitado por la unidad gestora del
contrato, siempre que dicha oferta se haya presentado dentro del plazo senalado y

cumpla con los requisitos establecidos.

6. Se negociaran con los candidatos las ofertas iniciales y en su caso todas las ofertas
posteriores presentadas por estos, excepto las ofertas definitivas, con el fin de
mejorar su contenido de forma que se adapte perfectamente a las necesidades

especificas.  Las negociaciones pueden referirse a una, varias o todas las

caracteristicas del contrato, con inclusién, por ejemplo, de la calidad, las cantidades,
las clausulas comerciales y los aspectos sociales, medioambientales e innovadores,

en la medida en que no constituyan requisitos minimos.

7. Durante la negociacion, se velara por que todos los licitadores reciban igual trato.
Con ese fin, no se facilitara, de forma discriminatoria, informacién que pueda dar

ventajas a determinados licitadores con respecto a otros. En particular se informara



por escrito a todos los candidatos cuyas ofertas no hayan sido eliminadas, de la

mejor oferta recibida en cada uno de los aspectos que se estén negociando, sin que

dicha informacién pueda mencionar a qué candidato corresponde, ni la posicion de
los participantes en el conjunto de la negociaciéon. Se otorgara a los candidatos

tiempo suficiente para que puedan volver a presentar ofertas modificadas.

Los procedimientos de licitacién con negociaciéon podran realizarse en fases
sucesivas, a fin de reducir el numero de ofertas que haya que negociar, aplicando los
criterios de adjudicacién especificados en las condiciones esenciales. Se indicara en

el pliego de condiciones esenciales si se va a hacer uso de esta opcion.

Cuando se piense concluir las negociaciones, se informara de ello a los candidatos
restantes y se establecera un plazo comuin para la presentaciéon de las ofertas
definitivas. Estas ofertas se evaluaran con arreglo a los criterios de adjudicacién y se
adjudicara el contrato de acuerdo con lo establecido en el pliego de condiciones

esenciales.



